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LMS李孟熹專用講義

LMS 15 e化工具技術構成體系

深化 / 
整合

進階 / 
系統

核心 /
架構

每講次6小時 ＝@ 3小時/單元×2區分

每系列6講次
/ 計36小時，
全系列3模組/
18 講次，共
計 108 小時

提供系統架構

配合圖示講解

搭配實務案例

三模組深入淺出式切入
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關鍵績效雲端運算分析步驟 (範例)

管理資料

交易資料 基本資料

深入資料

步驟一 填入資料

定量雲端運算

績效評核建議書

提升人資素質

活用四分四加
專業技術

找出關鍵指標
提升績效

人資勞動力績效 A表

營運收入分析 費用管控分析

步驟二 診斷分析

營運收入分析 費用管控分析 提升人資素質建議

人資勞動力建議報告書

步驟三 建議報告

邊際
貢獻率

勞動
生產力

勞動
分配率
勞動

費用率

41 2 3 5 6 7 8等級區分

連結深化輔導



LMS李孟熹專用講義

LMS專業技術系統整合關鍵課程 1/2

（一）15 e化工具診斷專業技術（一）15 e化工具診斷專業技術

․1. LMS精神診斷輔導e化技術系統縁起
․2. LMS精神診斷輔導人資績效 / 事業績效
․3. LMS精神診斷輔導定性 / 定量分析重點

․1. LMS精神診斷輔導e化技術系統縁起
․2. LMS精神診斷輔導人資績效 / 事業績效
․3. LMS精神診斷輔導定性 / 定量分析重點

（二）人資精英/事
業精銳系統技術

（三）行銷力/商品
力門神系統技術

（一）15 e化工具診斷專業技術

@36hrs×3



LMS李孟熹專用講義

LMS專業技術系統整合關鍵課程 2/2

（二）人資精英/事業精銳系統技術（二）人資精英/事業精銳系統技術

․1. LMS診斷輔導e化技術系統整合核心
․2. LMS診斷輔導/人資績效精英技術管理
․3. LMS診斷輔導事業績效精銳技術管理

․1. LMS診斷輔導e化技術系統整合核心
․2. LMS診斷輔導/人資績效精英技術管理
․3. LMS診斷輔導事業績效精銳技術管理

（三）行銷力/商品力系統技術（三）行銷力/商品力系統技術

․1. LMS診斷輔導行銷戰力績效技術管理
․2. LMS診斷輔導商品戰力績效技術管理
․3. LMS診斷輔導e化技術系統整合

․1. LMS診斷輔導行銷戰力績效技術管理
․2. LMS診斷輔導商品戰力績效技術管理
․3. LMS診斷輔導e化技術系統整合



LMS李孟熹專用講義

LMS 15 e化工具解決方案體系

原點經營商法RTOM的技術活用



LMS李孟熹專用講義

系統
轉化
融合

系統
轉化
融合

LMS 15 e化診斷專業技術 1/3

系統緣
起承繼
系統緣
起承繼

門神量化績效門神量化績效 ABC..表系分析ABC..表系分析

精英人資績效精英人資績效 精銳事業績效精銳事業績效

陰陽調和陰陽調和道法自然道法自然

三生萬物三生萬物核心 /架構核心 /架構



LMS李孟熹專用講義

經營

管理

人 事
行銷

商品

發展 / 生產 / 成長 / 活動 / 獲利 / 安定

營銷 / 客數 / 客單價

人效 / 品效 / 坪(客)效

營業 / 毛利 / 庫存

個人 / 團隊 / 組織

總體/個體-情報總體/個體-情報 分析-轉化-活用分析-轉化-活用

商店 / 商圈 / 商場

15e化工具範疇

企業體營運可能面對的六大課題
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LMS 15 e化工具解決關鍵績效課題

A/ 團隊生產力高嗎？費用低嗎？素質強嗎？

B/ 事業部門業績高嗎？庫存低嗎？毛利多嗎？

★A.人資生產績效 透過人事費支出的高低，掌握
生產力與費用率之優劣績效分析

★B.部門營運績效 透過營業商品收入的高低，掌
握客數/客單價與商品獲利/庫存之優劣績效分析

D/ 團隊職能強嗎？士氣高嗎？戰力強嗎？

★D.人資職能分析 透過項別診斷檢測要點，掌握
經營團隊素質與領導力之強弱優劣績效分析
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精銳
績效
管理

精銳
績效
管理

LMS 15 e化人資/事業績效 2/3

精英人
資管理
精英人
資管理

商店圈場戰力商店圈場戰力 生產力績效生產力績效

質化績效分析質化績效分析 量化績效分析量化績效分析

陰陽調和陰陽調和道法自然道法自然

三生萬物三生萬物進階 / 系統進階 / 系統



LMS李孟熹專用講義

LMS 15 e化工具解決關鍵績效課題

F/ 商圈戰力高嗎？立地力優嗎？集客力強嗎？

G/ 商場經營力強嗎？管理力好嗎？服務力優嗎？

E/ 商店績效高嗎？賣場力強嗎？魅力優嗎？

★E.商店戰力分析 透過項別診斷檢測要點，掌握
商品力/賣場力/演出力之商店強弱優劣績效分析

★F.商圈戰力分析 透過項別診斷檢測要點，掌握
立地力/銷售力/集客力之商圈強弱優劣績效分析

★G.商場獲利分析 透過項別診斷檢測要點，掌握
經營力/管理力/服務力之商塲強弱優劣績效分析



LMS李孟熹專用講義

LMS 15 e化工具解決關鍵績效課題

H/ 營銷力強嗎？投入庫存低嗎？附加貢獻高嗎？

J/ 營業生產力高嗎？客數多嗎？客單價高嗎？

★H.投入產出績效 透過投入庫存的高低，掌握
業績構成比/附加貢獻率之優劣績效分析

★J.營業戰力績效 透過營業結構力的高低，掌握
交易客數與交易件數/品單價之優劣績效分析

M/ 部門成長優嗎？客數增嗎？客單價高嗎？

★M.戰力成長分析 透過營業額結構交叉分析，掌
握客數與客單價之增減績效分析
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管理
戰力
績效

管理
戰力
績效

LMS 15 e化行銷/商品績效 3/3

關鍵績
效指標
關鍵績
效指標

基盤戰力構築基盤戰力構築 SBU綜合績效SBU綜合績效

行銷戰力績效行銷戰力績效 商品戰力績效商品戰力績效

陰陽調和陰陽調和道法自然道法自然

三生萬物三生萬物深化 / 整合深化 / 整合



LMS李孟熹專用講義

LMS 15 e化工具解決關鍵績效課題

L/ 生產力績效強嗎？營業額高嗎？毛利優嗎？

N/ 商品成長高嗎？績效增嗎？附加價值優嗎？

★L.銷售貢獻效益 透過銷售ABC分析，掌握營業
額與毛利額之交叉績效分析

★ N.獲利成長分析 透過業績成長分析，掌握營業
額與毛利額之成長優劣績效分析

K/ 商品績效強嗎？獲利力高嗎？迴轉力快嗎？

★K.商品獲利效益 透過商品獲利力的高低，掌握
毛利/庫存與交叉比率之優劣績效分析
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LMS 15 e化工具解決關鍵績效課題

P/ 企業行銷力優嗎？客數多嗎？客單價高嗎？

Q/ 企業商品力強嗎？獲利力高嗎？迴轉力快嗎？

★ P.行銷綜合效益 透過企業業績力/交易客數交
易客單價的高低，掌握營運優劣之績效分析

★ Q.品類總體健診 透過企業商品結構力/銷售毛利
額/庫存迴轉力的高低，掌握優劣之績效分析

C/ 部門邊際利益高嗎？經費低嗎？損平點低嗎？

★C.三高三低績效 透過營運收支的高低，掌握
投入成本與獲利收益高低率之優劣績效分析
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LMS 15 e化工具解決方案座標

總體/個體-情報總體/個體-情報 分析-轉化-活用分析-轉化-活用

定性

定量

事人

人資
職能

人資力
績效

行銷力 績效

商店
戰力

商圈
戰力

商場
戰力

部門力
績效

總體力
績效

15e化
工具

8座標
分析
8座標
分析

商品力 績效


